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★中国での内販を進めるうえでのマーケティング戦略のみならず、それに伴う 

リスクとしての債権管理・回収に関してご説明致します。 
★事前にご質問事項がございましたら、お申込書にご記入願います。 
 
＜ポイント＞ 
２００８年後半からの世界同時不況の中でも、際立って早い回復を見せる中国。 
そして、「世界の工場」ではなく、もはや「世界の市場」となった中国。１３億人の 
購買欲あふれる新興マーケットは、日本企業にとって大きな魅力です。しかしそ 
の中国において、販路を拡大しつつ債権を確実に回収することは容易ではあり 
ません。 
今回のセミナーでは、キャスト・グループを講師に招き、前半で中国での内販拡 
大のポイントをご紹介し、後半で販売債権の管理と回収ついて解説します。 

 

＜主なプログラム予定＞ 
１．国内販売拡大のためのマーケティング施策 
・１３億人と相撲をとるわけではない話 
・日本・米国のマーケティング論と中国における現実 
・他社の成功事例に学び、失敗事例にも学ぶことの大切さ 
・優秀な人的資源の確保と育成について 
 
２.国内販売に伴う債権管理・回収の留意点 
・中国における信用調査 
・中国における担保設定 
・売掛債権の回収  
・中国における時効 

 

＜講師＞  
前川 晃廣（まえかわ あきひろ）氏 
キャストコンサルティング㈱取締役 証券アナリスト 
1964 年四国・松山生まれ。1987 年復旦大学国際政治学部国費留学。1989 年
慶應義塾大学政治学科卒業。1989 年日本興業銀行入行後、1998 年日本興業

銀行上海支店課長、2000 年日本興業銀行広州事務所首席代表を歴任、2004
年みずほコーポレート銀行中国営業推進部、2008 年キャストコンサルティング
㈱ 取締役、2009 年加施徳諮詢(上海)有限公司 広州総経理、2009 年加施徳
投資香港有限公司 董事。 
 
<参加費用（1 名様につき１回ごと）>（消費税、資料代金込み。） 
■中国ビジネス倶楽部会員：１５，０００円 

  中国ビジネス倶楽部会員以外のお客様：３０，０００円 

<日時、場所> 

 
①中国ビジネス倶楽部会員以外の方で同時入会される方は、会員価格でご参加できます。 

②受講証、参加費用の請求書は、お申込み受付後、順次郵送いたします。 

③定員は 50 名です。定員になり次第、締切いたします。 

お問い合わせ先：中国ビジネス倶楽部事務局 ＴＥＬ 0120-759-962（担当：角（かく）、藤井） 

 

ＳＭＢＣコンサルティング中国ビジネス倶楽部宛 ＦＡＸ：０３－５２１１－６３９４ 

【中国ビジネス研修会「急拡張する１ ３ 億人市場での国内販売拡大と  

債権管理・回収」参加申込書】 

 
＊申込情報（申込登録した情報および申込履歴等の情報）は本業務運営上の管理、各種ご提案、㈱三井住友銀行への提

供（当該申込者への商品・サービスの案内、および当社と三井住友銀行とが共同で行うサービス提供業務に利用）のた

めに使用致します｡なお、㈱三井住友銀行に提供される情報は、会社名、役職、氏名、㈱三井住友銀行お取引店、および

当社サービスの利用履歴に限定します。(S) 

場所 東京
２月１２日（金）

１４：００～１７：００
ＳＭＢＣコンサルティング本社セミナー会場

  千代田区麹町２－７　半蔵門ビル４階
電話：０３－５２１１－６３８３

日時

場所

貴社名

会員番号
＊フリガナ

参加者名

＊フリガナ

参加者名

＊フリガナ

参加者名

受講証 〒

送付先

電話番号 ＦＡＸ番号

＊参加者名のフリガナを必ずご記入ください。

所属・役職

所属・役職

所属・役職

中国ビジネス倶楽部

中国ビジネス研修会のご案内

中国ビジネス倶楽部主催 第６３回 中国ビジネス研修会 

『急拡張する１３億人市場での国内販売拡大と 

債権管理・回収』 


